Zamer narodného projektu?
Nazov narodného projektu (dalej aj ,,NP“): Podpora internacionalizacie MSP 2
Buduci Ziadatel?: Slovenska agentura pre rozvoj investicii a obchodu,
Statna prispevkova organizacia v pdsobnosti MH SR
Mlynské nivy 44/B, 821 91 Bratislava

Poskytovatel: Ministerstvo hospodarstva SR

Partner, ktory sa bude zucastiiovat na implementacii aktivit NP (ak je to relevantné)

Obchodné meno/nazov N/A
Pravna forma N/A
Sidlo N/A
ICO N/A
Zdovodnenie potreby partnera NP N/A
Kritéria pre vyber partnera3 N/A
M3 partner jedine¢né postavenie na | N/A
implementaciu tychto aktivit?

Ak dno, na akom zaklade?

V pripade viacerych partnerov, dopliite udaje za kaZdého partnera.

Sumarne informacie o ndrodnom projekte

Celkové opravnené vydavky NP 23970588
(v EUR)
Miesto realizacie projektu (na drovni | celd SR
kraja, resp. celd SR)
Identifikdcia  hlavnych cielovych | malé a stredné podniky
skupin/uzivatelov NP (ak je to
relevantné)

Projekt so Specifickym uréenim nie
pre marginalizované rémske
komunity*

! Formular zdmeru NP predstavuje minimalny obsahovy $tandard, ktory je poskytovatel opravneny dopliiat
a rozsirovat na zéklade svojich potrieb.
Poskytovatel je opravneny predkladat na zasadnutie komisie pri Monitorovacom vybore pre Program Slovensko
2021 — 2027, ktoré sa uskuto¢ni najneskér do 30.6.2023 zamer NP na odliSnom formulari, v ktorom musia byt
zohladnené poZiadavky, vyplyvajuce zo zdkona ¢. 121/2022 Z. z.
2 Obchodné meno/ndazov (aj nazov sekcie ak je to relevantné), sidlo
3 Uvedte, na zaklade akych kritérii bol partner vybrany, alebo ak boli kritérid zverejnené, uvedte odkaz
na internetovl stranku, kde su dostupné. Ako kritérium pre vyber partnera moze byt tiez uvedena
predchadzajuca spolupraca Ziadatela s partnerom, ktorda bude naleZite opisand a odévodnena, avsak nejde
o spolupracu, ktora by v pripade verejnych prostriedkov spadala pod pdsobnost zdkona o verejnom obstaravani.
4 Zo zoznamu sa vyberie: "ano" v pripade, ak sa cely NP pldnuje realizovat vyhradne v lokalitdch Atlasu rémskych
komunit a sucasne bude financovany z alokacie so Specifickym uréenim pre marginalizované romske komunity;
"Ciasto¢ne" v pripade, ak sa projekt planuje realizovat/aj realizovat (Cast projektu) v lokalite Atlasu romskych
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Zaclenenie narodného projektu v Strukture Programu Slovensko 2021 — 2027°

Ciel politiky sudrznosti® 1 Konkurencieschopnejsia a inteligentnejsia Eurdpa
vdaka presadzovaniu inovativnej a inteligentnej
transformdacie hospodarstva a regiondlnej
prepojenosti IKT
Vyberte polozku.
Vyberte polozku.
Priorita 1P1 Veda, vyskum a inovdcie
Vyberte polozku.
Vyberte polozku.
Specificky ciel RSO1.3 Posilnenie udrzatelného rastu a
konkurencieschopnosti MSP a tvorby pracovnych
miest v MSP, a to aj produktivnymi investiciami
Vyberte polozku.
Vyberte polozku.
Opatrenie (ak je to relevantné) 1.3.2 Internacionalizacia malého a stredného
podnikania
Vyberte polozku.
Vyberte polozku.
Suvisiace typy akcii’ -podpora ucasti na prezentatnych podujatiach
(veltrhy a wvystavy), obchodnych misiach,
podnikatelskych misiach, podujatiach a
konferenciach
-zlepSenie pristupu k Specializovanému
skupinovému odbornému poradenstvu s ciefom
podporit prienik na zahrani¢né trhy, spolupracu
podnikov a rozvoj doddvatelskych retazcov

Zakonné poziadavky (§ 23 ods. 3 zakona €. 121/2022 Z. z.)

1. Ddvod uréenia prijimatela narodného projektu®
Jednoznacne a struc¢ne zdbvodnite vyber prijimatela NP ako jedineCnej osoby oprdvnenej
na realizaciu NP (napr. odkazom na Program Slovensko 2021 — 2027, v ktorom je priamo
uvedeny prijimatel; odkazom na platné predpisy, podla ktorych md prijimatel osobitné,

komunit a sicasne bude financovany z alokacie bez Specifického uréenia pre marginalizované romske komunity;
"nie" v pripade, ak projekt sa neplanuje realizovat v lokalite Atlasu rémskych komunit.

5V pripade zdmeru NP, ktory sa planuje financovat z viacerych cielov politiky sidrznosti / priorit / $pecifickych
cielov / opatreni sa vyberu zo zoznamu viaceré polozky.
6V pripade Fondu na spravodlivi transforméciu sa vyberie
7V sulade s informa&nym monitorovacim systémom

8 V pripade, ak ide o prijimatela, ktory nie je ureny v Programe Slovensko 2021 — 2027, alebo ktorého
kompetencie nevyplyvaju z osobitnych predpisov podla zdkona ¢. 121/2022 Z. z., prislusnd komisia
pri Monitorovacom vybore pre Program Slovensko 2021 — 2027 schvalenim zameru NP schvaluje aj prijimatela
NP. V opacnom pripade sa prijimatel NP neposudzuje.
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jedinecné/unikatne kompetencie na implementdciu aktivit NP priamo zo zakona; odkazom na
ndrodnu stratégiu, ktord odbvodriuje jedinecnost prijimatela NP a pod.).

Slovenska agentura pre rozvoj investicii a obchodu (SARIO) je Statnou agenturou
(prispevkovou organizaciou) Slovenskej republiky v zriadovacej pOsobnosti Ministerstva
hospodarstva SR. Jej hlavhym poslanim je rozvoj investicii a obchodu a akceleracia
investi¢ného, exportného a inovativneho potencialu Slovenska. Naplhou agentiry SARIO je
rozvijat exportny potencidl v globalne konkurencieschopnych odvetviach a teritériach,
podporovat expanziu etablovanych firiem, zahrani¢né investicie, zvySovat zamestnanost v
sektoroch s vysokou pridanou hodnotou v sulade so stratégiou a hospodarskou politikou VIady
SR. Postavenie agentlry SARIO v rezorte jednoznacne definuje a naplfia obsahovu linku
projektu a jeho Uspesnu implementdciu.

Popri tychto sluzbach SARIO reaguje na aktualne trendy a poZiadavky cielovych skupin. Vdaka
novym sluzbam pre klientov sa SARIO stalo globalnym expertnym a konzultatnym timom
nielen pre komercné subjekty, ale aj pre zastupcov verejnej spravy a samospravy, globalnych
spoloc¢nosti, velvyslanectiev ¢i akademickej obce. Poukazuje na to najma spatnd vazba od
spolo¢nosti, ktoré absolvovali podujatia a sluzby agentdry SARIO na podporu
internacionalizacie a pod. Malé a stredné podniky maju moznost podielat sa na vytvarani
harmonogramov a smerovani jednotlivych poskytovanych sluZieb; a tak agentura SARIO mbze
reflektovat na poziadavky cielovych skupin, na aktualne trendy, ¢i geopoliticku situaciu. Vdaka
uvedenému SARIO mbzZe rychlo reagovat na vzniknuté vyvojové trendy a poskytovat sluzby
Sité na mieru ("tailor made") na zaklade Specifikacie a poZiadaviek slovenskych spolo¢nosti.
V aktudlnom obdobi dopyt po sluzbach SARIO rastie, o Com hovori najma zvySeny pocet
registrovanych subjektov na jednotlivé podujatia. Agentura SARIO je mnohymi zahrani¢nymi
subjektami rokmi povazovana za prvy kontaktny bod pre pripad rozvoja svojich novych
obchodnych resp. investicnych aktivit tak, ako je tomu v pripade investi¢nych/obchodnych
agentur okolitych krajin. NasSim zamerom je poskytovat Siroki paletu kvalitnych
proexportnych sluzieb tak, aby napomohli slovenskym podnikatelskym subjektom zaradit sa
medzi uchadzacov a napoméct obstat v Sirokej minimalne eurdpskej konkurencii.

Strategickym ciefom agentury SARIO je posilfiovanie prepojenia slovenskych subjektov v ramci
jednotnej zahranicnej politiky prostrednictvom: a) podpory narastu exportu produktov a
sluzieb v strategicky délezitych odvetviach, najma do rychlorastucich trhov; b) podpory
exportu technoldgii, inovacii a investicii; c) podpory ucasti na vyznamnych veltrhoch a
vystavach; d) irenia a naplfiania posolstiev zna¢ky Slovensko.

Prostrednictvom pripravovaného NP, SARIO priamo nadvazuje na aktivity predchddzajuceho
projektu Podpora internacionalizacie MSP, realizovaného vramci OP Integrovana
infrastruktura. V ramci implementac¢ného obdobia sme tymto projektom do toho casu
podporili na vySe 380-tich podujatiach cca 2 800 mikro, malych a strednych podnikov.
Poradenskych podujati sa zucastnilo vySe 2 900 os6b. Evidujeme zrealizovanych cez 15tisic
obchodnych rokovani a B2B stretnuti. Dolezitym predpokladom pre efektivne pokracovanie
aktivit NP v novom obdobi je Uspesne zvladnuta implementacia aktudlne prebiehajuceho
projektu, zohladnenie jeho vysledkov a skidsenosti a zabezpecenie kontinuity. Vyznamnym
faktorom je tiez pozitivne vnimanie a hodnotenie SARIO zo strany podnikov, ktoré predstavuju
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cielovu skupinu NP, ¢o potvrdili vysledky dotaznikového prieskumu a skupinového interview,
ktoré boli realizované v ramci spracovania Hodnotiacej spravy aktualne prebiehajuceho NP.
Respondenti velmi pozitivne hodnotili spolupracu so SARIO-m vratane ochoty pracovnikov
projektu pri komunikacii a individualnom poradenstve cielovej skupine MSP.

Vhodnost realizacie narodného projektu prostrednictvom SARIO vyplynula z odbornych a
dlhoroénych praktickych predpokladov agentiry MH SR pri zabezpecovani sluzieb suvisiacich
s podporou internacionalizacnych aktivit pre slovenské MSP. Potencial SARIO vychdadza aj zo
zabezpecenia Standardov kvality, efektivnosti poskytovania sluzieb cielovej skupine
a v hospodarnom vyuzivani finanénych prostriedkov z dlhodobého hladiska.

Ocenenia, ktoré SARIO ziskalo :

¢ SARIO najlepsia agentura regidonu strednej a vychodnej Eurépy a Turecka — maj
2023

e SARIO najlepsia investic¢na agentura v Eurépe — marec 2022 - Ocenenie
najvykonnejsich agentur na podporu promovania a prilevu investicii na celom svete
bolo udelené v partnerskej spolupréci s KPMG.

¢ Ocenenie najlepsia spolocna expozicia v ramci veltrhu Kazbuild 2021

o Certifikdt manaZmentu kvality ISO - Zabezpecenie propagacie podnikatelského
prostredia a vyhod investicného prostredia v SR, v tuzemsku i zahranici.

e Ocenenie za podporu rozvoja Nitrianskeho samospravneho kraja — december 2019

e Ocenenie od digitalnej jednotky z roku 2019 za aktivny pristup a vynikajtice plnenie
zavazkov

e Referencie ziskané do r. 2022 - https://www.sario.sk/sites/default/files/sario-
references-sk-2023-06-21.pdf

e Najlepsia investi¢na agentura regiénu vychodnej Eurépy v hodnoteni ¢asopisu Site
Selection magazine

2. Odovodnenie vyuzitia narodného projektu
Vysvetlite, preco je nevyhnutné realizovat NP, pripadne ako budu vyuZité vystupy projektu.

Dovodom realizacie predmetnych aktivit SARIO v rdmci narodného projektu je predovsetkym
potreba zabezpecenia systematickej internacionalizacie MSP vzhladom na jej vyznam a prinos
pre narodné hospodarstvo. ZvySovanie internacionaliza¢nych kapacit MSP a miery ich
zapdajania do medzindrodnej spoluprdce, vratane prezentacie podnikatelského potencidlu
a zabezpecenia pristupu k podpornym sluzbam v oblasti internacionalizacie stimuluje dalsi
rozvoj a rast MSP, posilfiuje ich konkurencieschopnost a postavenie v narodnom
hospodarstve, pricom vytvara predpoklady pre Uspesny prienik na zahrani¢né trhy.

Vychodiska pre realizaciu NP:

e 7 vysledkov dotaznikového prieskumu vyplyva, Ze najvacsi zaujem v rdmci podpory
exportnych aktivit MSP je o poradenstvo (54,1 %) a zvyhodnenu Gcast na veltrhoch a
vystavach v zahranici (37,8 %).

e Problémy MSP s identifikdciou podnikatelskych prilezZitosti v zahranici.
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https://www.sario.sk/sk/novinky/sario-znovu-najlepsia-investicna-agentura-vychodnej-europy-za-rok-2013-podla-casopisu-site
https://www.siteselection.com/issues/2014/may/cover.cfm
https://www.siteselection.com/issues/2014/may/cover.cfm

e Nedostatocné informacie MSP ohfadom spravnej analyzy trhov.
e Neschopnost MSP kontaktovat potencialnych zahrani¢nych klientov.
e Nedostatok ¢asu a/alebo kvalifikovanej pracovnej sily u MSP na internacionalizaciu.

Predmetny Ndrodny projekt svojimi aktivitami priamo prispel a prispieva k odstrarfiovaniu,
resp. znizovaniu miery slabych stranok SR definovanych RIS3 SK, reflektuje na definované
prileZitosti a aktivne naplifia vybrané parcialne ciele Strategického ciela 1 RIS3 SK, a to
konkrétne podporou exportnych aktivit MSP vyZadujucich aj zvySenie inovacnych aktivit
samotnych beneficientov (MSP), zapajania MSP do multinacionalnych spolo¢nosti.

Povinnost pre SARIO realizovat aktivity internacionalizacie slovenskych podnikov, osobitne
MSP, vyplyva agenture aj zo zaverov Zasadnutia Rady VIady SR na podporu exportu a
investicii zo diia 3. jina 2019 v sUvislosti prave s naplfianim Stratégie VEV SR 2014 — 2020,
kde viaceré opatrenia ma realizovat bud'z Casti alebo Uplne SARIO prave prostrednictvom
predmetného Narodného projektu Podpora internacionalizacie MSP 2. Do uvedenych
aktivit s komplementarne zapojené tiez SBA a MZVEZ SR prostrednictvom aktivit
ekonomickej diplomacie.

Z materialu Manual aktérov vonkajsich ekonomickych vztahov vyplyva Ze MZVEZ SR ako
aktér vonkajsich ekonomickych vztahov, resp. vykonavatel aktivit ekonomickej diplomacie
vyhladava vhodnych kooperaénych a obchodnych partnerov prostrednictvom siete
ekonomickych diplomatov pésobiacich na ZU SR, resp. Podnikatelského centra. pre
agenturu SARIO kazdoro¢ne mapuje vyber vhodnych veltrhov a vystav v zahranici pre tGcast
slovenskych firiem, resp. teritérid a samotné podujatia, ktoré su vhodné pre slovenské
malé a stredné podniky scielom ich internacionalizaénych aktivit. Agentura SARIO
spolupracuje s jednotlivymi zastupcami ekonomickych diplomatov na samotnych ZU SR
v zahranici pri organizovani podnikatelskych misii v zahrani¢i, ako aj pri organizovani
narodnych stankov na medzindrodnych podujatiach. Ekonomicki diplomati informuju
agenturu SARIO ovhodnych partneroch, komorach, institluciach, profesijnych
a zdujmovych organizaciach, zvézoch, ktoré moéiu byt relevantnymi partnermi pre
vyhladdvanie zahrani¢nych partnerov na B2B rokovania, konzultdcie a obchodné
stretnutia.

3. Odovodnenie vylucenia vyberu projektu prostrednictvom vyzvy (prostrednictvom
»sutazného postupu®)
Zdbévodnite, preco je vhodnejsie realizovat NP ako vyhldsit vyzvu (napr. porovnanie
srealizaciou prostrednictvom projektu realizovaného na zdklade vyzvy vzhladom
na efektivnejsi spésob naplriania cielov Programu Slovensko 2021 — 2027, efektivnejsie
a hospoddrnejsie vyulitie financnych prostriedkov, efektivnost sluzby poskytovanej cielovej
skupine, zabezpeclenie Standardov kvality a pod.).

Ucelnost realizacie aktivit popisanych v predmetnom zamere formou narodného projektu je
v porovnani s dopytovo-orientovanou vyzvou vyssia, najma z dévodu potreby systémového a
centralizovaného pokrytia aktivit na podporu internacionalizdcie MSP na Slovensku
prostrednictvom etablovanej institicie/agentiry MH SR s celonarodnou pdésobnostou, ktora
ma v tejto oblasti kompetencie, preukazatelnd historicki a ajodbornu skusenost.
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Prostrednictvom NP z Urovne prijimatela ako S$tatnej agentliry je moziné zabezpedit
efektivnost poskytovania sluZieb celej cielovej skupine a zabezpedlit potrebné Standardy
kvality s ohfadom na narodné stratégie v tejto oblasti.

Navrhované aktivity vykondva SARIO ako poverena agentura rezortu hospodarstva v stlade so
zamermi a cielmi MH SR v oblasti podpory internacionalizacie slovenskych podnikov.

Agentura SARIO disponuje certifikdtom ISO Systém managementu kvality 9001:2015 pre
Zabezpeclenie propagacie podnikatelského prostredia a vyhod investicného prostredia v SR, v
tuzemsku i zahranic¢i. SARIO je agentura s viac ako 20 ro¢nymi skdsenostami v oblasti
zahrani¢ného obchodu a internacionalizacnych aktivit, s kvalitnym postavenim v zahranici.
Slovenské MSP poukdzali na to, Ze v ramci sluzieb NP Il by radi privitali podporu vstupu na
nové rizikovejsie trhy. Tieto trhy ako napr. Azijské krajiny - India, Saudska Arabia, Oman, SAE,
Taiwan, Cina, Japonsko, Afrika - Tanzania, Kefla, Rwanda a pod. si vyZaduju $tatne pokrytie na
to aby sa zapocali obchodné rokovania s miestnymi partnermi. Su to rizikové trhy, kde zaroven
prechadza prisna kontrola bonity obchodnych partnerov a niektoré organizacie komunikuju
iba so Statnymi subjektmi. V zahranici SARIO vytvara vlastnu siet zahrani¢nych statnych, ale aj
nesStatnych sukromnych spolo¢nosti, ktoré pre skupiny podnikatelov hladaju relevantnych
obchodnych partnerov. U predmetnych zahrani¢nych subjektov poskytuje Statna agentura
vyssiu mieru déveryhodnosti a kvality, z tohto dévodu je mozné spolupracu lahsie nadviazat.
Statna agentura zaroven evokuje najma v krajinach azijskych a africkych $tatov relevantnost a
suverenitu, ¢o sa dalej aplikuje aj na podnikatelské subjekty pod zastitou obchodnej misie
vedenej statnym subjektom. Samotnd Narodnd stratégia vyskumu, vyvoja a inovacii 2030
poukazuje na to, Ze SARIO spada do komplexného systému riadenia vyskumu, vyvoja a inovacii
a je teda platnym subjektom na realizaciu takéhoto druhu aktivit. V rdmci schémy - Schéma
cielovej organizdcie riadenia vyskumu, vyvoja a inovacii je SARIO uvedené ako agentura na
implementdciu politik. Stratégia navrhuje v kone¢cnom modeli riadenia, ku ktorému planuje
konvergovat v priebehu najblizSich rokov tri hlavné implementacné entity. Tretia entita sa
bude venovat aktivnemu ldkaniu investicii s vysokou pridanou hodnotou, podpore
najinovativnejsich slovenskych firiem pri expanzii na zahrani¢né trhy a rozvoju malého a
stredného podnikania (MSP). Tuto ulohu v sucasnosti zastava vykonna agentura Ministerstva
hospodarstva SR — Slovenska agentura pre rozvoj investicii a obchodu (SARIO). Aktivity na
naplnenie cielov internacionalizacie MSP je nutné realizovat prostrednictvom NP. Rovnako tak
v rdmci priestoru EU funguju aj iné krajiny a podpora sa realizuje prostrednictvom $tatnych
subjektov (napr. CR, Madarsko, Slovinsko a pod.).

4. Odévodnenie rozhodnutia nezapojit partnerov do implementacie aktivit
Ak nezapojite do implementdcie aktivit NP niektorého z partnerov podla ¢lédnku 8 nariadenia
o spoloénych ustanoveniach®, zdévodnite ich nezapojenie. V pripade, ak Ziadatel spolupracoval
s partnermi uZ pri priprave zameru NP, uvedie informdciu o ich zapojeni v tejto casti.

Konkrétne ide o:
- regiondlne, miestne, mestské a ostatné orgdny verejnej spravy;
- hospoddrskych a socidlnych partnerov;

9 Nariadenie (EU) 2021/1060
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- obciansku spolo¢nost;
- vyskumné organizdcie a univerzity.

Rozhodnutie nezapojit partnera vychadza z dévodu existencie dostato¢nych internych
odbornych kapacit agentury SARIO na zabezpelenie komplexnej implementdcie aktivit NP.
SARIO disponuje potrebnymi znalostami a skdsenostami simplementaciou predmetnych
aktivit, dokaze efektivne riadit, implementovat, kontrolovat a monitorovat vykon jednotlivych
¢innosti. Partnersky projekt by predstavoval vysSiu administrativnu zataz ako
aj komplikovanejsie procesy riadenia, ¢o by bolo v kone¢nom dosledku menej efektivne
a hospodarne riesenie.

Popis narodného projektu

5. Vychodiskovy stav
a. Uvedte vychodiskové dokumenty na regiondlnej, ndrodnej a eurdpskej urovni,
ktoré priamo suvisia s realizaciou NP:

Na ndrodnej trovni :

- Narodna stratégia vyskumu vyvoja a inovdcii 2030

- https://vaia.gov.sk/inovujeme-slovensko/narodna-strategia-vyskumu-vyvoja-a-
inovacii-2/

- Koncepcia vonkajsich ekonomickych vztahov a ekonomickej diplomacie Slovenskej
republiky na obdobie 2022-2030
https://www.economy.gov.sk/uploads/files/LMovpfgU.pdf
https://www.slov-lex.sk/legislativhe-procesy/-/SK/dokumenty/LP-2022-65

- RIS3 (Stratégia Vyskumu a inovacii pre inteligentnu Specializaciu SR),
https://www.mirri.gov.sk/sekcie/investicie/strategia-vyskumu-a-inovacii-pre-
inteligentnu-specializaciu-sr/aktualizacia-ris3/index.html

Na eurdpskej urovni :

- Internationalisation of SMEs Interreg Europe
https://www.interregeurope.eu/sites/default/files/inline/2021-08-
01 Policy brief on SME internationalisation TO3.pdf

- European Central Bank Economic Bulletin Issue 8, 2019
https://www.slov-lex.sk/legislativhe-procesy/-/SK/dokumenty/LP-2022-65

- Strengthening FDI and SME Linkages in the Slovak Republic
https://www.oecd-ilibrary.org/finance-and-investment/strengthening-fdi-and-sme-
linkages-in-the-slovak-republic 972046f5-en

b. Uvedte predchddzajuce vystupy zdostupnych analyz, na ktoré nadvdzuje
navrhovany zamer NP (Statistiky, analyzy, studie,...):
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https://vaia.gov.sk/inovujeme-slovensko/narodna-strategia-vyskumu-vyvoja-a-inovacii-2/
https://vaia.gov.sk/inovujeme-slovensko/narodna-strategia-vyskumu-vyvoja-a-inovacii-2/
https://www.economy.gov.sk/uploads/files/LMovpfgU.pdf
https://www.slov-lex.sk/legislativne-procesy/-/SK/dokumenty/LP-2022-65
https://www.mirri.gov.sk/sekcie/investicie/strategia-vyskumu-a-inovacii-pre-inteligentnu-specializaciu-sr/aktualizacia-ris3/index.html
https://www.mirri.gov.sk/sekcie/investicie/strategia-vyskumu-a-inovacii-pre-inteligentnu-specializaciu-sr/aktualizacia-ris3/index.html
https://www.interregeurope.eu/sites/default/files/inline/2021-08-01_Policy_brief_on_SME_internationalisation_TO3.pdf
https://www.interregeurope.eu/sites/default/files/inline/2021-08-01_Policy_brief_on_SME_internationalisation_TO3.pdf
https://www.slov-lex.sk/legislativne-procesy/-/SK/dokumenty/LP-2022-65
https://www.oecd-ilibrary.org/finance-and-investment/strengthening-fdi-and-sme-linkages-in-the-slovak-republic_972046f5-en
https://www.oecd-ilibrary.org/finance-and-investment/strengthening-fdi-and-sme-linkages-in-the-slovak-republic_972046f5-en

Zakladnym vystupom, na ktory nadvazuje zamer nového NP, je UspesSne realizovany
projekt ,Podpora internacionalizdce MSP“ v programovom obdobi 2014-2020, v ktorom
sa naplnili vSetky stanovené cielové hodnoty slvisiace s realizaciou internacionalizaénych
aktivit. Vystupy ztohto realizovaného projektu su zhrnuté apodrobne opisané
v dokumente ,,Zaverecnd sprava z hodnotenia NP ,Podpora internacionalizacie MSP“.

Z uvedenej spravy vyplyva, Ze Ucast na veltrhoch, vystavach ¢i podnikatel'skych misiach
vnimaju firmy ako aktivity, ktoré maju najvyssi prinos pre podporu exportu.

Cielova skupina uviedla ako najvacsi prinos, Ze ucastou na podujatiach firmy ziskavaju
nové prilezitosti a kontakty bez priameho financného efektu v podobe novych kontraktov.
Na to, aby sa ucast na podujatiach pretavila aj do finan¢ného efektu je potrebné zo strany
firiem vynaloZit este nemalé obchodné usilie, ¢o potvrdili aj zastupcovia vybranych
spolo¢nosti v ramci skupinového interview.

Velka vacsina respondentov (Ucastnikov na podujatiach NP) by sa opatovne zucastnila
podujati NP a tiez by ucdast odporudili svojmu zndmemu. Uvedené poukazuje na
skutocnost, Ze respondenti celkovo Ucast na podujatiach NP vnimaju pozitivne.

Na zaklade dosiahnutych vysledkov NP Podpora internacionalizacie MSP moéZeme
konstatovat, Ze predmetny NP svojimi aktivitami priamo prispel a prispieva k
odstrafiovaniu, resp. znizovaniu miery slabych stranok SR v oblasti Vyskumu a inovacii
definovanych RIS3 SK, reflektuje na definované prileZitosti a aktivne napifia vybrané
parcialne ciele Strategického ciela 1 RIS3 SK, a to konkrétne podporou exportnych aktivit
MSP vyZadujucich aj zvySenie inovacnych aktivit samotnych beneficientov (MSP), ako aj
zapdjania MSP do multinacionalnych spolocenstiev. Agentura SARIO tvorila svoje ciele s
ohladom a reflektovanim na stratégiu RIS3. Jednym hlavnych cielov je Posilfiovanie
prepojenia slovenskych subjektov v ramci jednotnej zahrani¢nej politiky prostrednictvom:
a) podpory narastu exportu produktov a sluzieb v strategicky délezitych odvetviach,
najma do rychlorastucich trhov; b) podpory exportu technoldégii, inovacii a investicii; c)
podpory Uéasti na vyznamnych veltrhoch a vystavéach; d) $irenia a naplifiania posolstiev
znacky Slovensko. V ramci zniZovania miery slabych stranok SARIO prispelo k zvySeniu Val
aktivit v exportnych odvetviach na Slovensku, zvySeniu zapojenie domadcich
podnikatelskych subjektov do subdodavatelskych retazcov, zniZeniu bariér k pristupu
aktivit v ramci projektov financovanych zo Strukturalnych fondov EU, prepéjaniu
akademického sektora s praxou a priemyslom, zvySeniu nepriamych nastrojov, zvyseniu
podnikatelského vzdeldvania formou EA a pod. Agentura SARIO nad ramec hodnoteni a
sledovani MU realizuje kazdorocne vlastny prieskum, kde hodnoti dopady poskytovanych
sluzieb MSP napr. pri prezentacnych aktivitach (podnikatelské misie, veltrhy a vystavy). Z
uvedeného vyplyva, Ze slovenské MSP za najvacsi prinos povazuju - 39% MSP vyuZilo
moznost prezentdcie svojich produktov a sluZieb, 24 % ziskalo nové obchodné kontakty,
17% uzatvorilo obchodné kontrakty, 12 % ziskalo relevantné informdcie o danych trhoch
potrebné pri prieniku, 8% sa oboznamilo s tzv. best practicies. SARIO taktiez absolvovalo
hodnotiacu sprdvu zameranu na kvalitativhe posudenie poskytovanych sluzieb priamo
u MSP, ktoré ziskali nefinan¢nu podporu nezavislym externym subjektom, z ktorého tiez
vyplynuli pozitivne zavery.
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c. Popiste problémové a prioritné oblasti, ktoré riesSi zamer NP. (Zoznam zndmych
problémov, ktoré vyplyvaju zo stucasného stavu a je potrebné ich riesit):

Kficovou problémovou oblastou zamerania NP je nedostato¢nd internacionalizacia
slovenskych MSP. Prioritné oblasti, ktoré riesi NP, si najma: podpora ucasti na
prezentacnych podujatiach (veltrhy a vystavy), obchodnych misidch, podnikatelskych
misiach a podujatiach, ako aj zlepSenie pristupu k Specializovanému skupinovému
odbornému poradenstvu s cielom podporit prienik na zahrani¢né trhy, spolupracu
podnikov a rozvoj doddvatelskych retazcov.

Problémové oblasti, na ktoré je potrebné sa zamerat:

Nenaplneny potencial internacionalizacie slovenskych MSP.

Potreba lepsej / cielenejsej propagacie moznosti podpory internacionalizacie MSP.
Potreba zabezpecenia flexibilnych a na mieru Sitych sluzieb ¢i spoluprace.
Nedostatocna intenzita a kvalita realizovanych proexportnych podujati.

Veltrhy a vystavy (ndrodné stdnky, individudlne ucasti)

V aktudlnom obdobi je jedinym existujuicim proexportnym ndstrojom na podporu
prezentacnych aktivit slovenskych malych a strednych podnikov podpora v ramci
Narodného projektu “Podpora internacionalizacie MSP”. V pripade, ak by agentura
SARIO nepokracovala v poskytovani tejto aktivity — ucast v narodnych stankoch, vypadol
by tento najZiadanejsi proexportny nastroj z pohladu podnikatelskej verejnosti zo
systému koncepcie hlavnych nastrojov na podporu exportu SR. Ziadna z indtitucii $tatnej
a verejnej spravy, alebo inych organizacii, agentur nepodporuje uUcast slovenskych
podnikatelskych subjektov na medzinarodnych prezentacnych podujatiach.

Podnikatelské obchodné misie a podujatia

Agentura SARIO priniesla v rokoch 2017 — 2023 jedine¢ni moznost pre slovenské malé
a stredné podniky zucastnovat sa na klfucovych medzindrodnych podujatiach. Ciefom je
uviest slovenské spolocnosti na zahrani¢ny trh, predstavit prileZitosti pre obchod a
investicie v danej krajine a nadviazat uZsiu spolupracu so zahrani¢énymi partnermi,
prostrednictvom vopred vyspecifikovanych B2B rokovani, ako aj i¢astou na vyznamnych
obchodnych podujatiach a pod. Doposial boli takéto podnikatelské misie vyhradne
sucastou ciest slovenskych najvysSich vladnych predstavitelov, ¢o ale nedefinovalo
readlne potreby trhu. Z tohto dévodu je nutné prihliadat na dopyt zo strany podnikatelov
a usporaduvat podujatia, ktoré reflektuji ich potreby v oblasti medzinarodného
obchodu a internacionalizacie.

Rozvoj doddvatelskych retazcov

Siet MSP posobiacich v relevantnych odvetviach slovenského hospodarstva nie je
doposial dokonale zmapovana a podchytend v elektronickom nastroji, ktory by
umozioval efektivnu pracu s tymito subjektami — vyhladdvanie, oslovovanie, evidencia
zrealizovanych aktivit a sluzieb poskytnutych jednotlivym spolo¢nostiam.

SARIO vramci projektu planuje udrziavat vznikajuci elektronicky nastroj (ISDR)
a obohacovat ho oinovativne prvky vsulade svyvojom voblasti informaénych
technolégii. Individudlny pristup na strane dopytu aj ponuky a adresné poskytovanie
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sluZieb je v tomto pripade nevyhnutnostou. Agentuira SARIO bude reflektovat opatrenie
Narodnej stratégie vyskumu, vyvoja a inovacii 2030 smerujlce k zmapovaniu domaceho
ekosystému dodavatelskych vztahov v sulade s poznatkami ziskanymi v ramci NP
v zhode s cielmi Ndrodnej stratégie.

Exportné akadémie

Na slovenskom trhu je dlhodobd absencia skupinového poradenstva zameraného na
témy exportnych a internacionalizaénych prilezZitosti, resp. iné odborné témy, s ktorymi
sa podnikatelia stretavaju v rdmci svojej podnikatelskej ¢innosti a ktoré prispievaju k ich
lepSej konkurencieschopnosti a pomahaju im v ich internacionalizacii.

Pokrac¢ovanim v realizovani prezen¢nych a online podujati v rdmci aktivity Exportna
akadémia budeme moct nadalej zvySovat povedomie podnikatefov nielen o
moznostiach rozsirenia ich pdsobenia na zahranicné trhy, ale aj Uroven ich znalosti a
zruénosti v ostatnych oblastiach bezprostredne ovplyviujucich ich podnikatelsku
¢innost, konkurencieschopnost a pomdzeme im tak v ich internacionalizachom procese.

d. Uvedte, na ktoré z ukoncenych a prebiehajtcich ndrodnych projektov® zdmer NP
priamo nadvdzuje, v¢éom je navrhovany NP od nich odliSny a ako su v fiom
zohladnené vysledky/dopady predchddzajucich NP (ak je to relevantné):

Projekt ,Podpora internacionalizdcie MSP 2“ nadvazuje na pokracovanie Uspesného
prebiehajuceho projektu ,Podpora internacionalizacie MSP“, ktory sa realizuje v ramci
programového obdobia 2014 — 2020. Skusenosti z realizovaného projektu NP1 boli
zohladnené pri stanoveni cielov, vystupov, meratelnych ukazovatelov ako aj samotného
spbsobu realizacie jednotlivych aktivit . Na rozdiel od predchadzajuceho projektu bude
vnovom NP realizovanda podpora individualnych Gcasti na veltrhoch a vystavach
v zahranici formou voucherovej podpory, ktord v tejto oblasti doposial na slovenskom
trhu absentovala a po ktorej bol zaznamenany vyraznejsi dopyt. NP2 sa zameriava aj na
vySSi pocet realizovanych zahranic¢nych podnikatelskych misii a kooperaénych stretnuti
v zahrani¢i so zameranim na potencidlne nové rozvijajuce sa trhy (Afrika, Dubaj, Azia,
USA, Ukrajina).

e. Popiste administrativnu, financnu a prevddzkovu kapacitu Ziadatela a partnera
(v pripade, ak je v projekte zapojeny aj partner). Popiste, ktoré cinnosti budu
zabezpecované vlastnymi kapacitami a ktoré externymi kapacitami’l  a
identifikujte pomer ¢innosti zabezpecovanych vliastnymi a externymi kapacitami:

Takmer vSetky odborné ¢innosti budu zabezpecované internymi kapacitami ziadatela,
s vynimkou lektorskej ¢innosti a niektorych vysoko Specializovanych pozicii, ktoré budu
zabezpecCované z externého prostredia (finanény podiel menej ako 5%). Riadenie
projektu zabezpecluje projektovy tim zloZzeny z internych zamestnancov (projektova
kancelaria), ktory bude pokryvat pozicie projektovych, monitorovacich a finanénych
manazérov. Implementacia jednotlivych aktivit bude zabezpecena timom odbornikov,
ktori maju rozsiahle skusenosti s pripravou a organizaciou prezentacnych,

10y pripade, ak je to relevantné, uvedte aj ukonéené narodné projekty z programového obdobia 2014 — 2020.
11 Externé kapacity mimo voucherovej podpory.

*
*
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konzultacnych a poradenskych cinnosti. Odborné cinnosti budu podporované
existujucim timom verejného obstaravania, pravnikom, IT Specialistom a uctovnikom
ako dalSie podporné Cinnosti v ramci vlastnych kapacit prijimatela.

Agentura SARIO ako prijimatel NP je prispevkovd organizdcia, jej finanénd
a prevadzkova kapacita je uréend podla potreby zriadovatelom (MH SR). SARIO ako
prijimatel garantuje financné zdroje na pokrytie vsSetkych vydavkov, ktoré bude
potrebné hradit z vlastnych zdrojov.

f. Uvedte relevantné fdzy Zivotného cyklu projektu VVI*? alebo rozvoja MSP*3, ktoré
NP pokryva podla svojho zamerania (podpora VVI / podpora MSP):

Fazy rozvoja MSP

Zahajenie Start- | Rast ZvySovanie Diverzifikacia | Internacionalizacia
podnikania | Up produktivity

X

Zamer NP pokryva podla svojho zamerania fazu rozvoja MSP — Internacionalizacia.

6. Hlavné ciele NP (strucne):
V tejto casti popiste ocakdvané ciele a ocakdvané vystupy/vysledky projektu s konkrétnym
prinosom vo vztahu k plneniu strategickych dokumentov, k socio-ekonomickému rozvoju
oblasti pokrytej Programom Slovensko 2021 — 2027, k dosiahnutiu cielov a vysledkov prislusnej
priority/specifického ciela/opatrenia (ak je to relevantné).

Hlavnym cielom NP ,Podpora internacionalizacie MSP 2“ je pokracovanie v podpore
internacionaliza¢nych kapacit MSP vratane prezenticie podnikatelského potencialu,
poskytnutie bezplatnych prezentaénych, kooperaénych a poradenskych sluzieb MSP za
ucelom zvysenia ich miery zapojenia do medzinarodnej spoluprace. Tato spoluprdaca stimuluje
dalsi rozvoj a rast MSP, posiliiuje ich konkurencieschopnost a postavenie v narodnom
hospodarstve, pricom vytvara predpoklady pre Uspesny prienik na zahraniéné trhy.

Tieto ciele su v sulade so socio-ekonomickym rozvojom oblasti internacionalizacie, pokrytej
Programom Slovensko 2021 — 2027, opatrenim 1.3.2.

Hlavné ciele :

e stimulovat existujice podnikatelské subjekty k internacionalizacii, vratane posilnenia
Specifickych odbornych zruénosti,

e zvySovat efektivnost pri realizacii obchodnych a exportnych ¢innosti, vysledkov vyroby
a sluZieb,

12 Fazy Zivotného cyklu projektu VVI su: Ndpad - Analyza/Koncept - Testovanie/Prototyp - Umiestnenie na
trh/zahdjenie vyroby - Expanzia
13 Fazy rozvoja MSP su: Zahdjenie podnikania - Start-up — Rast - ZvySovanie produktivity — Diverzifikdcia -
Internacionalizdcia
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zlepSovat Uroven prezentacnych aktivit, poziciu a konkurencieschopnost slovenskych
MSP v konkurencii ich produkcie na vnitornom trhu EU a tretich trhoch,

zvysovat odborné kapacity MSP a uroven ich informovanosti o moZnostiach
internacionalizacie,

zvySovat  mieru  zapojenia MSP do transnaciondlnych  aregiondlnych
subdodavatelskych retazcov,

zvySovat mieru kooperacie so zahraniénymi partnermi, ktora povedie k posilneniu
postavenia, udrzatelnosti a konkurencieschopnosti MSP,

podporit produktivitu slovenskych MSP v medzinarodnom priestore,

zlepsit prienik MSP na zahranicné trhy,

vytvorit prileZitosti investic¢ne sa podielat na prieniku slovenskych MSP v zahrani¢nych
teritdriach, vytvorenie priestoru pre pripadnu diverzifikdciu vyroby v napojeni sa na
domace a zahrani¢né dodavatelské retazce vzhladom na aktualny vyvoj a potreby
rozvoja zahrani¢ného obchodu.

Ocakavané prinosy projektu pre slovenské MSP su:

podpora exportu a vyhladdvanie zakaznikov v zahranici zabezpecené prezentacnymi a
poradenskymi aktivitami, vratane sprostredkovania zru¢nosti v oblasti zahrani¢ného
obchodu,

zvySenie Urovne znalosti a praktik v oblasti zahrani¢éného obchodu MSP v postaveni
vyvozcov,

podpora expanzie na nové a rizikovejsie zahranicné trhy,

udrZanie a posilnenie pozicie MSP po prekonani ekonomickych dopadov spésobenych
pandémiou COVID 19, vojnou na Ukrajine ainymi nepredvidatelnymi krizovymi
situaciami,

ziskanie vyssej sebadovery slovenskych MSP pri prieniku na zahrani¢né trhy,
otvorenie pripadnych investiénych moZnosti/zamerov suvisiacich s rozvojom vyroby
slovenskych MSP na/v zahrani¢nych teritériach,

vytvorenie prileZitosti pre zapdajanie sa do dodavatelskych retazcov.

Zaroven sa zavazujeme do podoby Ziadosti o NFP v spolupraci s VAIA nadefinovat
,KPIs“/meratelné ukazovatele/iné Udaje/data, ktoré by boli zadovazitelné, verifikovatelné
a suladné slegislativnymi podmienkami (okrem udajov, ktoré podliehajuce obchodnym
tajomstvam, dohodam o miéanlivosti atd’.)

*
*
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7. Ciele narodného projektu a ich meranie
V tabulke niZsie uvedte meratelné ukazovatele projektu. Meratelné ukazovatele projektu
musia byt definované tak, aby odrdzZali vystupy/vysledky projektu a predstavovali kvantifikdciu

toho, ¢o sa realizdciou aktivit za poZadované vydavky dosiahne®?.

Ciel Aktivita Typ Kod a ndzov Merna Indikativna
narodné meratelného meratelného jednotka cielova
ho ukazovatela ukazovatela meratefnéh | hodnota®
projektu projektu projektu o
ukazovatela
projektu

Internaci | Aktivita 1., vystup SOI22 -Pocet pocet 400
onalizaci | Podaktivita Ucasti MSP na
a MSP 1.1. odbornych

a prezentacnych

podujatiach
Internaci | Aktivita 1., vystup RCO04 -Podniky podniky 490
onalizaci | Podaktivita s nefinanc¢nou
a MSP 1.1.,1.2. podporou
Internaci | Aktivita 2., vystup RCO04 -Podniky podniky 740
onalizaci | Podaktivita s nefinanc¢nou
a MSP 2.1. podporou
Internaci | Aktivita 1., vystup RCOO05 -Podniky podniky 266
onalizaci | Podaktivita podporované
a MSP 1.3. grantmi
Internaci | Aktivita 2., vystup Specificky MU - pocet 125
onalizaci | Podaktivita Pocet
a MSP 2.2, zrealizovanych

sourcingovych

dopytov v rdmci

podpory

siefovania

podnikov

V pripade viacerych cielov projektu / aktivit / meratelnych ukazovatelov projektu, doplrite
udaje za kazdy ciel / aktivitu / meratelny ukazovatel projektu osobitne.

14y oddvodnenych pripadoch sa uvedend tabulka nevyplifia, pricom je nevyhnutné do tejto ¢asti uviest podrobné
a jasné zdévodnenie, preco nie je mozné uviest pozadované (daje.
15V zmysle zmluvy o poskytnuti nendvratného finanéného prispevku sa pre typ meratelného ukazovatela
projektu — vystup Standardne cielovd hodnota nastavuje ku koncu realizdcie narodného projektu. Pre typ
meratelného ukazovatela projektu — vysledok sa Standardne cielova hodnota nastavuje na obdobie udrzatelnosti
narodného projektu.
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8. Prinosy, ktoré sa daju ocakavat pre cielové skupiny/uzivatelov NP (ak je to
relevantné)

Cielova skupina / Pocet?® Prinos
uZivatelia NP
MSP — malé a stredné | Vid. Pozndmka e podpora exportu a vyhladavanie
podniky v SR zakaznikov v zahranici zabezpecené
prezentacnymi a poradenskymi
aktivitami

e zvySenie Urovne znalosti a praktik v
oblasti zahrani¢ného obchodu MSP v
postaveni vyvozcov

e podpora expanzie na nové a rizikovejsie
zahrani¢né trhy

e vytvorenie prileZitosti pre zapajanie sa
do dodavatelskych retazcov

V pripade viacerych cielovych skupin / uZivatelov NP, doplrite prinos pre kazdu z nich.

Pozn. Pocetnost cielovej skupiny nie je mozné vycislit, nakolko v SR predstavuju MSP viac

nez 99% z celkového poctu podnikatelskych subjektov, zdroj: Sprava o stave malého

a stredného podnikania v SR, Slovak Business Agency.

9. Aktivity narodného projektu

a. Vtabulke nizsie uvedte rdmcovy popis aktivit, ktoré budd v ramci identifikovaného
narodného projektu realizované.

Nazov aktivity Co sa ma aktivitou | Spésob realizacie Realizacia
dosiahnut - Ziadatel a/alebo partner aktivity od
- Finanéna podpora (vouchre) | —do!’
a/alebo nefinan¢na podpora
(poradenstvo
Aktivita €. 1 podpora Podpora skupinovych | Ziadatel, nefinancnd podpora | 60
ucasti na prezentacnych | ucasti na veltrhoch
podujatiach (veltrhy a a vystavdch
vystavy), obchodnych v zahranici.
misiach,
podnikatel'skych misiach
a podujatiach; Podpora ucasti MSP | . ) . ..
na obchodnych a Ziadatel, nefinanénd podpora
podnikatelskych
misidch v zahranici
a kooperacnych
podujatiach v SR.

16 Ak nie je moZné uviest po&etnost cielovej skupiny, uvedte do tejto &asti zdévodnenie.
7 Udaj uvedte v mesiacoch, poditanych od zaciatku realizicie projektu (napr. 3 — 24), alebo informaciou
o realizacii aktivity pocas celého projektu, aby bolo zrejma ¢asova nadvaznost aktivit (ak je to relevantné).
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Voucherovd podpora | Ziadatel, voucher
individudlnych ucasti

na veltrhoch

a vystavdch

v zahranidi.
Aktivita ¢.2 zlepSenie
pristupu k | Podpora Ziadatel, nefinanénd podpora | 60
Specializovanému poradenskych aktivit.

skupinovému
odbornému poradenstvu | Podpora  sietovania
s cielom podporit prienik | podnikov a rozvoja

na zahranicné trhy, | doddvatelskych
spolupracu podnikov a | retazcov.

rozvoj dodavatel'skych
retazcov

V pripade viacerych aktivit, doplrite informdcie za kaZdu z nich.

b. Uvedte detailnejsi popis aktivit.
Okrem detailnejsieho popisu aktivit uvedte, ako je v projekte zabezpecené dodrZiavanie
horizontdlnych principov podla ¢l. 9 nariadenia o spolocnych ustanoveniach, ako aj podla
Uznesenia vlddy SR ¢. 668 z 26. oktdbra 2022.

Zamer NP ,Podpora internacionalizacie MSP 2 je v stlade s Chartou zakladnych prav EU,
principmi rodovej rovnosti a nediskrimindcie, zohladiiujuc potreby zabezpecenia pristupnosti
pre osoby so zdravotnym postihnutim podla ¢lanku 9 nariadenia Eurépskeho parlamentu a
Rady (EU) 2021/1060. Navrhované aktivity plne re$pektuju dodrZiavanie horizontalnych
principov a nezakladaju Ziadne dévody k diskriminacii cielovej skupiny z dévodu pohlavia, rasy
alebo etnického povodu, ndbozenstva alebo vierovyznania, zdravotného postihnutia, veku
alebo sexualnej orientacie, ako ani k obmedzovaniu dostupnosti pre osoby so zdravotnym
postihnutim. Zaroven nemaju Ziadny vplyv na rovnost muzov a Zien

Aktivita €. 1. Podpora ucasti na prezentacnych podujatiach (veltrhy a vystavy), obchodnych
misiach, podnikatel'skych misiach a kooperacnych podujatiach;

Podaktivity:

1.1 Prezentdcia MSP na veltrhoch a vystavach prostrednictvom narodnych stankov (MU
RCO04, MU SOI22)

1.2 U&ast MSP na podnikatelskych obchodnych misidch a kooperaénych podujatiach (MU
RCO04)

1.3 Individudlna ucéast MSP na prezentaénych podujatiach (vouchre) (MU RCO02)

1.1 Prezentacia MSP na veltrhoch a vystavach prostrednictvom narodnych stankov

Nosnd aktivita NP s najvacSou alokaciou bude pokraéovanim sucasnej prezentacie slovenskych
MSP v ramci spolocnych expozicii s doplnenim novych sluzieb ziskanych praxou a z podnetov
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zuCastnenych zastupcov firiem v predchadzajucom obdobi. Aktivita sa sustreduje na
organizdciu narodnych stankov na medzinarodnych veltrhoch a vystavach v zahranici, v
ktorych slovenské MSP dostanu k dispozicii vystavny a prezentacny priestor v rdmci spolocnej
expozicie. Tieto spolocné expozicie maju na vystavach a veltrhoch umozZnit
spoluvystavovatelom predstavit ich vyrobny sortiment a obchodné ponuky, ziskat prehlad o
technickom a technologickom vyvoji v danom odvetvi priemyslu, nadviazat obchodné
kontakty s cielom uzatvorenia obchodnych kontraktov a realizdcie exportnych moznosti do
konkrétneho teritéria.

Realizaciou tejto aktivity sledujeme zvySovanie exportnej vykonnosti slovenskych spoloénosti
prostrednictvom ich propagdacie v ramci narodného stanku za zvyhodnenych podmienok a
poskytnutim benefitov formou bezodplatnych sluzieb za prendjom vystavnej plochy, vystavbu
stanku, technické pripojenia, zabezpelenie prepravy vystavovaného tovaru, publicitu
a propagdciu, zapis Ucastnikov do vystavného katalégu, uUhradu registraéného poplatku
vystavisku, vstupné preukazy, tvorbu kataldégu ucastnikov, zabezpecenie doplnkovych sluzieb
na stanku a dalSie technické zabezpecenie, t.j. priamu podporu Ucasti na veltrhoch a vystavach
v zahranici.

Prostrednictvom tejto aktivity bude pre MSP zabezpecené:

e ndvrh, preprava, montdZ andslednd demontaz narodného stanku a pultov pre
jednotlivé MSP,

e zabezpecenie spolocnych sluzieb v narodnom stanku - catering, technické pripojenia
(voda, odpad, elektrina, generalne upratovanie, denné upratovanie a pod.), internet,
vizualne prvky,

e zabezpeclenie prepravy vystavovaného tovaru, pripadne preprava prezentacnych
materialov,

e monitory, grafickd prezentacia a vyroba zdkladnej grafiky pre oznacenie expozicie
a pod.,

e zapis Ucastnikov/vystavovatelov do vystavného kataldgu, registracia (registracny
poplatok) a vstupné preukazy,

e publicita, marketing a propagacia,

e komplexny servis pre slovenské MSP pocas celej doby prevadzky stanku a asistencia
v komunikacii so zahrani¢nymi partnermi a s relevantnymi institdciami (komorami,
zvazmi, zdruZeniami a asocidciami),

e realizacia matchmakingovych podujati s podpornym organiza¢no-technickym
zabezpecenim (prenajom priestorov, catering, timocenie),

e zabezpecenie B2B rokovani prostrednictvom partnerov v jednotlivych teritdriach.

V ramci tejto aktivity by sa malo zrealizovat do roku 2028 priblizne 56 narodnych stankov
v zahranic¢i pocas obdobia piatich rokov realizacie NP a podporenych by malo byt cca 400
Ucasti MSP prostrednictvom nefinanénej podpory, pricom ak sa jeden podnik zucastni na
viacerych podujatiach, v rdmci ukazovatela SOI22 sa zapocitava viackrat. V rdmci ukazovatela
RCOO04 sa bude jednat cca o 250 jedine¢nych slovenskych MSP.
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1.2 Ucast MSP na podnikatelskych obchodnych misidch a kooperaénych podujatiach

Tato aktivita priamo nadvazuje na uskutoénené podujatia realizované v rdmci prebiehajuceho
NP integrovanim novych sluzieb, ktoré stimulovali dopyt a zdujem o jednotlivé podujatia, ako
napr. vyuzitie spolo¢nosti na vyhladdvanie relevantnych obchodnych partnerov pre B2B
rokovania, alebo asistencia a zabezpecenie organizacno-technickych sluzieb (ubytovanie,
letenky, transfery, vstupenky). Cielom je vytvorit priestor slovenskym MSP pre vyhladavanie
konkrétnych ako aj Specifickych partnerov, ktori budu identifikovani v teritdriu partnerom
agentury SARIO, a to na zaklade predstavenia ucastnikov podnikatelskej misie druhej strane.
Prinosom bude rozvoj ich dalSich exportnych aktivit, podpora internacionalizacie a propagacia
slovenského podnikatelského prostredia pre zahrani¢nych partnerov, ako aj poskytnutie
podmienok pre uzatvorenie obchodnych kontraktov a realizaciu exportnych moznosti do
konkrétneho teritéria.

Aktivita umozni slovenskym spolo¢nostiam zucastnit sa na bilaterdlnych rokovaniach so
zahraniénymi partnermi na Slovensku av zahranic¢i, ponukne priestor na prezentdciu
subkontraktaénych ponuk partnerstva a volnych vyrobnych kapacit. Aktivita zahfna aj
organizdciu kooperaénych podujati v SR zameranych predovsetkym na vyhladdvanie
obchodnych a technologickych partnerov.

Podnikatelské obchodné misie predstavuju osobny kontakt slovenskych podnikatelov s
podnikatelmi z vybraného teritéria v zahrani¢i. SU to organizované stretnutia skupiny
podnikatelov s cieflom nadviazania novych obchodnych kontaktov s podnikatelmi z vybraného
teritdria podnikajucich v danom priemyselnom odvetvi ako aj pri poskytovani vyroby a sluZieb.

Agentura SARIO zaroven bude zaroven reflektovat na Opatrenie 3.1.1.1.: Transformovanie
domén Stratégie vyskumu a inovacii pre inteligentnu Specializaciu SR na roky 2021-2027 do
podoby slovenskych misii v spolupraci s gestorom Opatrenia UV SR (VAIA), resp. so
spolupracujicimi subjektmi MIRRI SR, MH SR, MZ SR, MPaRV SR, MZP SR, MSVVaS$ SR, MPSVaR
SR.

Domény definované v Stratégii vyskumu a inovacii pre inteligentnd Specializaciu SR na roky
2021-2027 sa postupne transformuju do podoby domdcich misii reagujucich na klticové vyzvy
v hospodarstve a spolocnosti. Pri identifikacii misii vie agenttra SARIO nadviazat na procesy
nastavené Stratégiou vyskumu a inovacii pre inteligentnu Specializaciu SR na roky 2021-2027.
Agentura SARIO ma primarne nadobudnuté skusenosti s podporou malych a strednych
podnikov v oblasti domény 1: Inovativny priemysel pre 21 storodie a to najma v prioritnych
oblastiach: (1) Automatizdcia a robotizacia priemyselnej vyroby, priemysel 4.0, zabezpecenie
odolnosti voci vonkajsim vplyvom; (3) Progresivne technolégie a materialy. Zaroven vsak v
minulom obdobi bol venovany Ciastocne priestor aj doméne 2: Mobilita pre 21. storodie,
Doméne 3: Digitalna transformacia Slovenska. Okrajovo su podchytené aj témy Domény 4 a 5.
V ramci domény 4 najma bod (3) prelomové technolégie v zdravotnictve.

Cielom organizacie podnikatelskych misii na SR a v zahranic¢i bude reflektovanie na cinnosti a

aktivity s vysSou pridanou hodnotou, kde zaroven bude podporovany aj vyskumny a inovacny
potencidl a kapacita slovenskych malych a strednych podnikov. Stucastou podnikatelskych
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misii su spolocnosti, ktoré spadaju do segmentu jednotlivych domén, ako napr. Priemysel 4.0,
Zivotné prostredie a ekoldgia, elektromobilita, vyrobcovia zdravych potravin s inovaénymi
technoldgiami pri vyrobe, IKT a pod. Jednym z cielov je pribliZit spolo¢nostiam proces
podnikatelského objavovania, resp. nadobudnutia best practices od zahrani¢nych
obchodnych, vyvojovych ¢i vyskumnych partnerov.

Kooperacéné podujatia predstavuju prilezitost kontaktu podnikatefov s podnikatelmi z
viacerych krajin z réznych sektorov na Slovensku. Podujatia budi zamerané na predstavovanie
moznosti pre odbyt produkcie, vytvaranie subkontraktacnych ponuk, formovanie spoloénych
podnikov, prezentdciu volnych vyrobnych kapacit a obchodnych prilezitosti slovenskych MSP.

Sucastou tychto podujati moze byt sprievodné podujatie, konferencia, panelova diskusia,
prezentacie, kde bude nutné zabezpecit externych spikrov/re¢nikov - odbornikov na dané
témy a sektory, ktori budu zastreSovat odborny program sprievodného poduijatia.

Prostrednictvom tejto aktivity bude pre MSP zabezpecené:

e analyza dopytov zo strany slovenskych MSP,

e organizdcia kooperaénych podujati na Slovensku a podnikatelskych misii v ramci
Slovenska a v zahranidi,

e zabezpecenie transferu, ubytovania, vstupeniek na organizované podujatia, cateringu
a timocenia, konferencnych priestorov, ozvucenia, odbornika z prislusSného odvetvia
prostrednictvom dodavatelsky obstaraného partnera,

e priprava prezentaénych a propagacnych materidlov,

e zabezpecenie publicity,

e asistencia pri vybere obchodnych partnerov avyber relevantnych B2B partnerov,

......

zvazmi, zdruZeniami a asociaciami),

e zabezpecenie B2B rokovani prostrednictvom partnerov v jednotlivych teritdriach,

e realizdcia matchmakingovych podujati s podpornym organiza¢no-technickym
zabezpecenim (prenajom priestorov, catering, timocenie).

V ramci tejto aktivity by malo byt do roku 2028 zrealizovanych priblizne 46 podujati
(podnikatelské misie SR a EU + kooperaéné podujatia) poéas obdobia piatich rokov realizicie
NP, vramci ktorych by malo byt podporenych cca 240 jedinecnych slovenskych MSP
prostrednictvom nefinanénej podpory (MU RCOO04).

1.3 Individudlna uéast MSP na prezentaénych podujatiach

Zabezpeclenie individudlnej ucasti slovenskych podnikov na veltrhoch a prezentaénych
podujatiach sa sustreduje na individudlne prezentacné, medzindrodné podujatia, ktoré si MSP
identifikuju v kontexte ich snahy penetrovat a presadit sa na zahrani¢nych trhoch. Predmetom
sluzby poskytnutej prostrednictvom voucherov je zabezpeéenie Uéasti podporovaného MSP
na vybranom prezentaénom podujati.
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S individualnou podporou ucasti MSP na veltrhoch a vystavach prostrednictvom voucherov
SARIO nemalo v predchadzajucom projekte skisenosti, avsak vychadzajuc z organizacno —
technickej analdgie so skupinovou podporou na réznych podujatiach ma SARIO dostatocne
odborne spOsobilé kapacity a znalosti na zabezpecenie individudlnej podpory aj touto formou.
Zaradenie do portfdlia sluZieb poskytovanych NP vziSlo z vysokého dopytu zo strany
podnikatelov o tuto individudlnu formu podpory, ktord je unikatna a ,Sitd na mieru” pre
Specifické potreby jednotlivych spoloénosti, €¢o sme registrovali uz pri aktualne prebiehajucom
NP a aktivite zabezpecujucej vystavy a veltrhy. Rovnako je tadto forma podpory Ucasti vyhodnd
pre spolo¢nosti, ktoré preferuju uzsie profilované vystavy.

Ciefom je vytvorit priestor slovenskym MSP pre vyhladavanie zahrani¢nych partnerov, pre
dalsi rozvoj exportnych aktivit, podporit ich internacionalizaciu a propagovat slovenské
podnikatelské prostredie pre zahrani¢nych partnerov, ako aj poskytnut podmienky pre
uzatvorenie obchodnych kontraktov a realizaciu exportnych mozinosti do konkrétneho
teritdria.

Prostrednictvom tejto aktivity bude prostrednictvom voucherovej podpory pre MSP
poskytnuté:

e analyza dopytov zo strany slovenskych MSP pre vyber Specifickych veltrhov a vystav,

e technicka realizacia stanku,

e prenajom vystavnej plochy,

e zabezpeclenie nevyhnutnych sluzieb vystavného stanku - technické pripojenia (voda,
odpad, elektrina, upratovanie a pod.), internet, vizuadlne prvky, ktoré ma byt stcastou
balika k prenajmu vystavnej plochy,

e z4pis ucastnikov/vystavovatelov do vystavného katalégu, registracia (registracny
poplatok) a vstupné preukazy,

e publicita, marketing a propagacia,

e zabezpeclenie transferu a ubytovania prostrednictvom dodavatelsky obstaraného
partnera,

e asistencia pri vybere obchodnych partnerov, matchmaking a vyber relevantnych B2B
(komorami, zvazmi, zdruZzeniami a asocidciami),

e v opodstatnenych pripadoch aj asistencia zastupcu prijimatela priamo na podujati.

Vysledkom tejto aktivity bude do roku 2028 podpora cca 266 voucherov pre MSP na
medzinarodnych individudlnych prezentacnych podujatiach pocas obdobia piatich rokov
realizacie projektu prostrednictvom voucherovej podpory v hodnote cca do 10 000 eur (MU
RC0O02).

Aktivita ¢.2. zlepSenie pristupu k Specializovanému skupinovému odbornému poradenstvu
s ciefom podporit prienik na zahraniéné trhy, spolupracu podnikov a rozvoj dodavatel'skych

retazcov

2.1 Skupinové poradenstvo prieniku na zahrani¢né trhy (EA) (MU RCOO04)
2.2 Sietovanie MSP a rozvoj dodavatelskych retazcov (bude doplneny $pecificky MU)
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2.1 Skupinové poradenstvo prieniku na zahranicné trhy (EA)

Cielom aktivity je zvySenie Urovne znalosti, technik a praktik v oblasti zahrani¢ného obchodu
slovenskych MSP, ktoré podporia ich dalSiu expanziu aj na nové a rizikovejSie zahraniéné trhy
prostrednictvom skupinovych poradenskych seminarov EA.

Realizacia exportnych seminarov bude prebiehat podla skisenosti z prebiehajiceho projektu
nielen prezentnou ale najma virtudlnou formou prostrednictvom online webinarov.
Prezenc¢nou formou budu seminare EA realizované podla dopytu v regidnoch Slovenska.
Seminare/ webindre EA sa zameriavaju na tzv. ,hard skils“, t.j. techniky a operacie v
zahraniénom obchode, ako aj ,soft skills“, ¢o s napr. negociacné zruénosti v styku so
zahrani¢nym partnerom, komunikdcia, prezentdcia, kulturne odliSnosti a zvyklosti, priklady
dobrej praxe v zaujmovych teritériach a pod. Poradenské podujatia budu spojené s okruhom
tém tedrie zahrani¢ného obchodu, v ramci ktorych ziskaju MSP aj informdcie o ndstrojoch
proexportnej politiky.

SARIO zabezpeci vhodného Skolitela/lektora prostrednictvom dohody o pracovnej ¢innosti
s prihliadnutim na skusenosti a prax v danej problematike, vratane skudsenosti s vedenim
Skoliaceho procesu.

Ulohou SARIO je zabezpetit odbornikov na rézne odborné témy, zosuladit terminy,
zorganizovat podujatie v ¢ase, kedy je dana téma aktualna a tomu prispésobit harmonogram
podujati. Sucastou organizacie podujatia je aj komunikacia s podnikatelmi v suvislosti so
splnenim podmienok ich opravnenosti Ucasti na podujati, obstaranie priestorov, cateringu
a technického vybavenia v pripade prezenénych seminarov a ich moderovanie .

Na jednotlivé semindre budd prostrednictvom dohod zazmluvneni odborni lektori
s praktickymi a teoretickymi znalostami v oblasti zahrani¢ného obchodu, ktori ponuknu
skupinové poradenstvo pre Ucastnikov tychto proexportnych podujati.

Prostrednictvom tejto aktivity bude pre MSP zabezpecené:

e organizacno - technické zabezpecenie semindra (prendjom konferenénych priestorov
a techniky na prezentaciu, zabezpecenie cateringu, timocenia a ozvucenia),

e tla¢ materidlov/leafletov prislichajucich k téme Skolenia,

e cCinnosti slvisiace s propagdaciou seminarov/webindrov (ppc kampane, reklama a
inzercia v médidach, tla¢ ostatnych propagacnych materialov),

e technické zabezpelenie webindra — zriadenie online platformy, zriadenie pristupov,
moderovanie,

e zabezpecenie lektorov a Skolitelov pre prislusné témy EA.

Vysledkom tejto aktivity do roku 2028 bude podpora Ucasti na cca 90 seminaroch/webinaroch
exportnej akadémie v ramci ktorych ma byt podporenych cca 740 jedinecnych slovenskych

MSP pocas obdobia piatich rokov realizacie projektu (MU RCO04).

2.2 Sietovanie MSP a rozvoj dodavatelskych retazcov

Zamerom aktivity je zvysit povedomie o Sirokom diapazdne cinnosti a zru¢nosti slovenskych
subjektov z radov cielovej skupiny NP ,v odiach” zahrani¢nych klientov s cielom zvysit ich
internacionalizacny potencial. Aktivita bude pozostédvat z nasledovnych cinnosti:
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e Sietovanie - prepdjanie  ponuky cielovej skupiny NP s dopytom
zahrani¢nych/nadnarodnych spoloc¢nosti, resp. domdcich - cielovej skupiny medzi
sebou:

- virtualne sietovanie,

- sourcingové aktivity,

- vyjazdy do prevadzok MSP za ucelom koordindcie rokovani o potencidlnej spolupraci.

e Rozvoj dodavatelskych retazcov a Interaktivny systém dodavatelskych retazcov
(ISDR):

- mapovanie aktualnej ponuky/moznosti ciefovej skupiny,

- rozSirenie moznosti “after care” pre MSP,

- zaznamendvanie/aktualizacia ziskanych informacii do ISDR.

e Rozvoj-zavddzanie inovativnych prvkov do ISDR v sulade s IT trendami:
- nadviazanie na vysledky pilotného projektu NP1,
- proexportna analyza ako sumar zisteni zo zrealizovanych rokovani a aktivit 2.2.

Cielom aktivity je identifikdcia vhodnych dodavatelov z radov slovenskych MSP a ich
zosietovanie s nadnarodnymi spolo¢nostami v sulade s presnou technickou Specifikaciou
zadavatelov s prospechom najma pre cielovl skupinu MSP. Stcastou aktivity je mapovanie
slovenskych subjektov, resp. aktualizacia ich profilov - monitorované budu ich aktudlne
vyrobné/servisné moznosti, schopnost a ochota diverzifikovat, investovat do nového tech./IT
vybavenia, certifikacie, zvySovania kvalifikdcie zamestnancov, zdatnost subjektu v oblasti
marketingu, pripadne zaujem o vstup zahrani¢ného kapitalu a dalSie parametre v zavislosti
od povahy dopytu. Slovenskym spolo¢nostiam bude poskytnutd komplexnd asistencia
smerujuca k zahdjeniu obchodnych rokovani so zahraniénymi subjektami pocnuc
sprostredkovanim relevantného dopytu, poskytnutim komplexnych informacii klientovi,
koordinacie online a osobnych rokovani vo vyrobnych prevadzkach, sprevadzanie aind
nevyhnutna asistencia.

Aktivita bude pozostdvat z monitorovania subjektov pésobiacich na slovenskom trhu
prostrednictvom dostupnych online zdrojov a osobnych stretnuti, t.j. rokovani vo vyrobnych
prevadzkach, aktualizacia ziskanych informacii a dat v Interaktivnej mape ISDR ako plynulé
nadviazanie na NP1. Sucastou aktivity bude identifikdcia novych obchodnych dopytov a
zahrani¢nych klientov, prip. preverovanie vybranych zahrani¢nych klientov (najma z tretich
krajin) cez dostupné SARIO kontakty.

Druhd rozvojova faza ISDR v hodnote cca 1,5 mil. eur bude pokraéovanim prvej fazy ISDR
a bude zamerana na dobudovanie systému o inovativne rieSenia ako napr.:

e Umeld inteligencia, Big Data, uciace sa algoritmy (pilot),

e Sada prehladavacich robotov na ziskavanie detailnych Strukturovanych informacii,
o podnikatel'skych subjektoch z webstranok a socialnych sieti,

e Vlastny CMS pre firmy v systéme,

¢ Mobilna aplikacia k podujatiam,

¢ B2B systém na parovanie rokovani,

¢ Napojenie na Statne registre,

e Reportovaci systém pre SARIO s pokrocilymi Statistikami.
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Prostrednictvom tejto aktivity bude pre MSP zabezpecené:
e Sprostredkovanie relevantnych obchodnych dopytov a kontaktov, sietovanie,
e Aktualizacia profilov v ISDR,
e Organizacno - technické zabezpecenie rokovani (v SARIO, v prevadzkach subjektov,
na inych podujatiach NP, resp. online),
e Cinnosti stvisiace s propagaciou aktivit NP,
e Zabezpecenie externych expertov na dodanie odbornych ¢innosti.

Vysledkom tejto aktivity okrem rozsirenia funkcionalit ISDR o inovativne rieSenia bude aj
podpora internacionalizacie pre priblizne 500 subjektov pocas obdobia piatich rokov realizacie
projektu. V rdmci podpory sietovania podnikov bude zrealizovanych cca 125 sourcingovych
dopytov pre mikro, malych a strednych podnikatelov.

Agentura SARIO zaroven bude reflektovat opatrenie Narodnej stratégie vyskumu, vyvoja
a inovacii 2030 smerujuce k zmapovaniu domaceho ekosystému dodavatelskych vztahov
v stlade s poznatkami ziskanymi v ramci NP v zhode s cielmi Narodnej stratégie.

V pripade podstatnej zmeny v rozsahu hlavnych aktivit NP uvedenych nizsie (t. j. minimdlne
jedna hlavna aktivita nebude v ramci NP realizovana, resp. ma dojst k vyraznému zvacseniu
alebo zmenseniu rozsahu schvélenych aktivit, prip. doplneniu novej aktivity), RO/SO predlozi
pred vyhldsenim vyzvy na schvélenie prisluSnej komisii pri Monitorovacom vybore pre
Program Slovensko 2021 — 2027 upraveny zamer NP.

10. Predpokladany ¢asovy ramec

Datum vyhldsenia vyzvy vo formate | 4Q 2023
mesiac/rok
Planovany stvrtrok podpisania 4Q 2023
zmluvy o NFP s prijimatelom (ak je
to relevantné)
Planovany stvrtrok spustenia 1Q 2024
realizacie NP
Predpokladana doba realizacie NP 60
v mesiacoch

Terminy v tabulke nie st zdavdzné.

11. Finan¢ny ramec

Fond Eurdpsky fond regiondlneho rozvoja

Celkové opravnené vydavky NP viac rozvinuty regién 7 500 000

(v EUR) podla kategérie regiénu® menej rozvinuty region 16 470 588

Zdroj EU (v EUR) podla kategérie viac rozvinuty region 3 000 000

regionu®® menej rozvinuty region 14 000 000
viac rozvinuty regién 0

18 V pripade Kohézneho fondu vyberte ,neaplikuje sa“.
19V pripade Kohézneho fondu vyberte ,neaplikuje sa“.

22
RN Financovany
SO Eurépskou uniou




Vlastné zdroje prijimatela? (v EUR) menej rozvinuty region 0
podla kategdrie regiénu?!

12. Rozpocet

V tejto Casti uvedte, ako bol pripravovany indikativny rozpocet a ako splifia kritérium ,,hodnota
za peniaze”, t. j. akym spésobom bola odhadnutd cena za kaZdu poloZku, napr. prieskum trhu,
analyza minulych vydavkov spojenych s podobnymi aktivitami, nezavisly znalecky posudok.
V pripade, ak priprave projektu predchddza vypracovanie Studie uskutocnitelnosti, ktorej
vysledkom je, okrem iného aj urcenie vysky alokdcie, je potrebné uviest tuto Studiu ako zdroj
uréenia vysky financénych prostriedkov. Skupiny vydavkov doplriite v sulade s Priruckou
oprdvnenosti vydavkov v platnom zneni. V pripade infrastrukturnych projektov, ako aj
projektov suvisiacich s obnovou mobilnych prostriedkov, sa do ukoncenia verejného
obstardvania uvddzaju poloZky rozpoctu len do urovne aktivit.

Uvedte, Ci bude v ndrodnom projekte vyuzité zjednodusené vykazovanie vydavkov a ak dno,
ktord forma. V pripade vyuZitia pausdinej sadzby ktorej vyska je stanovend v nariadeni sa
spésob stanovenia sadzby nepoZaduje.

Indikativny rozpocet bol pripravovany na zdklade minulych plneni z realizovaného projektu
NP1 (dodavatelské zmluvy, limity na pracovné pozicie, limity na cestovné ndahrady, Studia
uskutoénitelnosti pre ISDR) a bude aktualizovany v samotnej Ziadosti o NFP s prihliadnutim na
aktualne podmienky definované v Prirucke opravnenosti vydavkov.

Indikativna vyska financnych prostriedkov uréenych na realizaciu narodného projektu a
ich vystizné zdovodnenie

Predpokladané finanéné Celkové opravnené vydavky

prostriedky na aktivity NP Planované vecné vymedzenie

(v EUR)

Hlavné aktivity

Aktivita €. 1. Podpora ucasti na
prezentacnych podujatiach
(veltrhy a vystavy), obchodnych
misiach, podnikatel'skych
misiach, podujatiach a
konferenciach

16 391 799,70

20 Yvedte v sulade so Stratégiou financovania Eurépskeho fondu regionalneho rozvoja, Eurépskeho socidlneho
fondu plus, Kohézneho fondu, Fondu na spravodlivd transforméaciu a Eurépskeho ndmorného, rybolovného a
akvakulturneho fondu na programové obdobie 2021 — 2027

21V pripade Kohézneho fondu vyberte ,neaplikuje sa“.
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022 — Samostatné hnutelné veci

Nakup ostatného IKT vybavenie pre
odbornych zamestnancov Al ako

a subory hnutelnych veci 15000,00 napriklad kopirka, ktoré spiiia kritéria
zaradenia do tejto skupiny vydavkov.
Nakup IKT vybavenie pre odbornych

112 — Zasoby 48 858,70 zamestnancov Al, ktoré splfia kritéria

zaradenia do tejto skupiny vydavkov.

352 — Poskytnutie dotacii,
prispevkov voci tretim osobdam

2 660 000,00

Organizacno-technické zabezpecenie
individualnych ucasti na VaV
(voucher)

518 - Ostatné sluzby

9431 881,00

Organizacno-technické zabezpecenie
veltrhov a vystav; Organizacno-
technické zabezpecenie
podnikatel'skych misii a koop.
podujati; Najom priestorov pre
zamestnancov Al, Odborné
propagacné materidly a medidlna
inzercia podujati Al

521 - Mzdové vydavky

4 236 060,00

Celkova vyska predpokladanych
mzdovych vydavkov pre
zamestnancov na Al, vratane odmien
a zdkonnych odvodov zamestnavatela
na danu pracovnu poziciu na obdobie
zapojenia na projekte

Aktivita ¢.2. ZlepSenie pristupu
k Specializovanému
skupinovému odbornému
poradenstvu s cielom podporit
prienik na zahranicné trhy,
spolupracu podnikov a rozvoj
dodavatel'skych retazcov

4336 112,30

013 — Softvér

1500 000,00*

Naklady na obstaranie (rozSirenie)
Interaktivneho systému
dodavatelskych retazcov

022 — Samostatné hnutelné veci

Nakup ostatného IKT vybavenie pre
odbornych zamestnancov A2 ako

7 .
a stbory hnutelnych veci >00,00 napriklad kopirka, ktoré splna kritéria
zaradenia do tejto skupiny vydavkov.
Nakup IKT vybavenie pre odbornych
112 — Zasoby 28 641,30 zamestnancov A2, ktoré spfﬁa kritéria
zaradenia do tejto skupiny vydavkov.
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Organizacno-technické zabezpecenie
exportnych akadémii; vypracovanie
Analyz (napr. Analyza o stave

518 - Ostatné sluzby 232 841,00 podnikania MSP); Najom priestorov
pre zamestnancov A2, Odborné
propagacné materidly a medialna
inzercia podujati A2

Celkova vyska predpokladanych
mzdovych vydavkov pre
zamestnancov na A2, vratane odmien

521 - Mzdoveé vydavky 2567 130,00 a zadkonnych odvodov zamestndvatela
na danu pracovnu poziciu na obdobie
zapojenia na projekte

Hlavné aktivity spolu 20727 912,00

Podporné aktivity az do vysky 25 % opravnenych priamych nakladov pod podmienkou, Ze tato sadzba sa
vypocita v stlade s clankom 53 ods. 3 pism. a).

Mzdové vydavky na riadenie projektu;
Cestovné nahrady na stravné,
cestovné, ubytovanie a ostatné
vedlajsie vydavky pre zamestnancov
projektu -; Ndjom priestorov pre
zamestnancov podielajucich sa na
riadeni projektu; mzdové vydavky na
zamestnanca VO, pravnik, uctovnik,
kt. sa podielaju 100% cinnostou na
projekte, ostatné ako napr. alikvotny
podiel miezd zam. podielajucich sa na
vedeni agendy pers. a miezd,
obsluzné cinnosti a opravy a Udrzba
majektu vyuzivaného pre ucely
projektu, pravne poradenstvo,
kontrola a odborny dohlad, posStovne,
tel. poplatky, vydavky na energie,
poistenie majetku

925 - Pausdlna sadzba na
nepriame vydavky podla ¢lanku 3242 676,00
54 pism. c) NSU

Podporné aktivity SPOLU 3242 676,00
CELKOM 23 970 588,00

* celkové opravnené vydavky v pripade ISDR budu prepocitané na zdklade podielu MSP na
celkovom pocte podnikov v SR, napr. podla Spravy EK SME Performance Review (europa.eu)

V pripade zvysenia celkovych oprdvnenych vydavkov NP o viac ako 15 % (a nejde o pripad, kedy
je urcenie alokdcie vysledkom realizovanej studie uskutocnitelnosti), RO/SO predloZi
pred vyhldsenim vyzvy na schvdlenie prislusnej komisii pri Monitorovacom vybore pre Program
Slovensko 2021 — 2027 upraveny zamer NP.

13. Dal3ie informéacie o narodnom projekte (ak relevantné) N/A
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